
PROJET	
  PEMA-­‐GIZ/CEPEX	
  	
   	
   	
   	
   	
   	
   	
   THINK	
  AFRICA	
  
	
  

	
  
	
  

	
  
Opportunités	
  d’Affaires	
  en	
  République	
  Démocratique	
  du	
  Congo	
  

	
  
Programme	
  du	
  Road	
  Show	
  

	
  
	
  
	
  
08.30	
  Inscription	
  des	
  participants	
  	
  
09.00	
  Mot	
  de	
  Bienvenue	
  du	
  Président	
  de	
  la	
  Chambre	
  de	
  Commerce	
  et	
  d’Industrie	
  régionale	
  
09.03	
  Ouverture	
  du	
  Road	
  Show	
  RDC	
  par	
  S.E	
  l’Ambassadeur	
  de	
  la	
  RDC	
  en	
  Tunisie	
  	
  
09.08	
  Présentation	
  du	
  Road	
  Show	
  par	
  le	
  chef	
  de	
  projet	
  PEMA-­‐GIZ	
  
09.10	
  Présentation	
  de	
  l’Etude	
  de	
  marché	
  RDC	
  en	
  général,	
  par	
  M.	
  Adel	
  Zitouni,	
  représentant	
  
du	
  CEPEX	
  en	
  RDC,	
  et	
  focus	
  sur	
  le	
  secteur	
  industries	
  pharmaceutiques-­‐médicaments	
  à	
  usage	
  
humain	
  	
  
09.30	
  Attentes	
  des	
  acheteurs	
  en	
  RDC	
  pour	
  le	
  secteur	
  des	
  industries	
  pharmaceutique,	
  
témoignage	
  de	
  2	
  acheteurs	
  de	
  la	
  RDC	
  
09.40	
  Témoignage	
  d’une	
  success	
  story	
  Tunisienne	
  dans	
  le	
  secteur	
  pharmaceutique	
  vers	
  la	
  
RDC	
  
09.45	
  Débat	
  
10.00	
  Présentation	
  d’un	
  Focus	
  BTP-­‐	
  matériaux	
  de	
  construction	
  -­‐	
  composantes	
  électriques,	
  
par	
  M.Adel	
  Zitouni	
  
10.15	
  Description	
  des	
  attentes	
  des	
  acheteurs	
  en	
  RDC	
  pour	
  le	
  secteur	
  des	
  matériaux	
  de	
  
construction	
  et	
  composantes	
  électriques,	
  témoignage	
  de	
  2	
  acheteurs	
  de	
  la	
  RDC	
  
10.25Témoignage	
  d’une	
  success	
  story	
  Tunisienne	
  dans	
  le	
  secteur	
  des	
  matériaux	
  de	
  
construction	
  et	
  composantes	
  électriques	
  
10.30	
  Débat	
  
11.00	
  Clôture	
  de	
  la	
  séance	
  plénière	
  et	
  Pause-­‐café	
  
11.30	
  Rencontres	
  «	
  meet	
  the	
  expert	
  »et	
  «	
  Meet	
  the	
  buyers	
  »	
  :	
  rendez-­‐vous	
  individuels	
  pré-­‐
arrangés	
  avec	
  le	
  représentant	
  RCT	
  Cepex	
  (	
  5	
  minutes	
  pour	
  chaque	
  RDV)	
  et	
  les	
  4	
  acheteurs.	
  
14.00	
  Clôture	
  et	
  déjeuner	
  
	
  

	
  
  

	
  

Sfax	
  (3	
  juillet),	
  Sousse	
  (4	
  juillet),	
  Tunis	
  (5	
  juillet)	
  


